
一、公司基本面 

成立背景与公司定位——中诚华隆：国家战略驱动的 GPU/CPU 芯片企业 

中诚华隆计算机技术有限公司成立于 2017 年 10 月 24 日，是在中央网信办、国

务院国资委、工信部、科技部等单位的大力支持下，根据时任中共中央政治局委

员、国务院副总理刘延东同志的批示精神，以混合所有制(发起股东有中国中船

下属公司)方式发起成立的。 

公司以国内自主申威指令集为根，融合 RISC-V 技术和自有的 167 项芯片领域发

明专利技术。公司定位为国内少数具备“芯片+整机+解决方案”全栈自主可控能

力的科技创新型企业。 

公司的核心主业清晰明确： 

• GPU：HL 系列全国产 AI 芯片（HL100 已流片发布，HL200/HL200Pro 性

能参数即将在 8月发布并在年内流片，HL400 规划中） 

• CPU：华隆崆峒系列服务器 CPU（（于于威 SW64 自主指令集+RISC-V 指

令集的异构架构，性能参数将于 2026 年 9 月底发布，2027 年 6 月底流

片） 

中诚华隆的成立具有鲜明的国家战略属性——在多个部委直接推动下设立，旨在

推动威 技术体系产业化落地及解决 GPU 和 CPU 领域关键核心技术“卡脖子”问

题。 

2026 世界人工智能大会暨人工智能全球治理高级别会议于 7 月 17 日在上海启

幕，习近平主席首次出席该会议，并在开幕式发表主旨讲话。盛会前夕，新华社

刊发重磅报道，《人民日报海外版》头版同步刊发。中诚华隆作为文中唯一受访

的芯片企业代表，就夯实算力底座发声，具有独特的国家战略属性。 



 

大会期间，中诚华隆董事长王嘉诚接受央视财经频道《经济信息联播》专访，就

国产 AI 算力发展路径作出明确判断。算力经济性与产业链自主安全是中国 AI 产

业高质量发展一体两面的核心诉求。 

 

二、关于公司收入数据 

一、营业收入： 



公司主力产品 GPU 在 2025 年 11 月 19 日发布，CPU（ 处于研发阶段，因此前期

销售以整机产品（服务器、（电脑）为主，主要是通过销售了解客户需求，搭建

于（于威 指令集芯片的应用生态，同时为形成我公司 CPU（ 设计指标积累数据。

由于 B 端客户需要经过招投标等流程，因此一般是在下半年交付及确认收入。

2024 年全年实现收入确认超过 1312 万元，2025 年全年实现收入 4915 万元，其

中芯片收入 573 万元。（  

二、成本及毛利： 

成本主要是外购材料、人工成本及分摊的制造费用，由于前期整机销售以战略销

售为主，尚未起量，因此存在成本高于收入的负毛利情况，24 年毛利率在 18%左

右，25 年毛利率在 21%左右。 

三、净利润： 

公司前期销售主要为整机，以了解客户需求（及实现自我供血，主力产品 GPU在

2025 年年底流片成功，CPU 尚未流片，前期及近期仍需投入研发，因此 22-25

年为亏损状态。 

 

上述财务数据在《中诚华隆计算机技术有限公司立项建议书》中均有清晰说明，

且与政府采购平台的供应商自主声明函内容一致。 



 

我司自 2017 年成立以来，始终遵循“使用威 芯片摸底市场需求、自研芯片攻坚

核心技术、生态构建长期壁垒”的发展路径。公司 2017 年成立至今，已使用于于

威 芯片的整机进行大量生态建设工作，已完成软件适配超过 6万余个，为威 

技术体系奠定了坚实于础，2026 年中标中国移动服务器威报采购 1.2 亿元项目，

正是公司以威 芯片完成市场验证、同步集中攻坚自有芯片研发的布局期典型特

征。 

从全口径财务数据看，公司营收始终保持指数级增长态势：2023 年营收 154.97



万元、2024 年营收 1311.66 万元、2025 年营收提升至 4914.85 万元，三年复合

增长率超 460%，增长势能持续释放。 

2025 年 11 月，公司首款自主可控 AI 推理芯片 HL100 正式发布，标志着公司跨

越最高风险的技术研发阶段，全面进入商业化放量周期。截至 2026 年上半年，

公司已签订在手订单超 6.5 亿元，其中 GPU 芯片相关金额近 4 亿元，核心客户

覆盖光环云、格安、飞拓数智等企业。三大运营商及省市级算力中心订单正在签

订中，其中中国移动青海数据中心订单约 1.8 亿元。宜昌数据中心约 1.5 亿元。

2026 年公司全年营收目标 7.6 亿元，其中芯片业务占比将超过 65%。 

三、研发团队：初期立体化弹性架构配置 

公司初期研发通过柔性人才体系低成本推进：聘请中国工程院院士沈昌祥担任首

席科学家；委托 56 所及其配套单位的相关人员，建立联合推进机制；通过项目

制合作、生态适配合作等方式链接外部高端技术人才。这种“核心自研团队+产学

研协同生态合作”的架构。这种模式在中科院团队创业中非常常见，产品做成了

人员再大量入职，既保障了核心技术的自主可控，也实现了人力成本的高效配置。 

目前、绝大部分参与前期研发工作的人员已经与公司签订正式劳动合同，并办理

了入职手续。未缴纳社保的相关人员也已经按照券商要求在我公司缴纳社保。目

前研发人员构成（年龄、背景、所占比重与层次结构）如下： 

1、整体规模 

公司研发人员 145 人，占总人数的 81%，其中 70%拥有硕士及以上学历。芯片研

发中心 131 人，负责芯片架构设计、前端设计、后端设计、软件开发、验证测试

等；整机研发中心 13 人，负责主板研发、整机研发及测试、软件开发等；华隆

研究院 1人，负责前沿技术预研与下一代产品技术路线规划。 



2、学历与专业背景 

研发团队整体学历层次突出，其中 70%的研发人员拥有硕士及以上学历，专业方

向覆盖微电子、计算机、软件工程、半导体、物理电子、通信工程、自动控制等

核心领域，与公司业务需求高度匹配。团队知识结构覆盖从底层技术研发到产品

落地的全链条环节，无明显技术短板。 

3、年龄与任职背景 

研发人员平均年龄为 30 岁，处于技术创造力与行业经验的黄金平衡点。其中核

心技术骨干同行业任职年资均超过 10 年，均来自同行业知名企业，具备成功的

项目研发经验，具备从 0到 1的产品落地能力与量产问题解决经验。 

 

四、关于中信证券合规辅导 

我司的资本化工作始终按规划稳步推进，当前尚未完成辅导备案与股份制改造，

是公司结合创业板最新政策主动调整节奏、前置夯实合规于础的战略安排。 

2026 年 4 月创业板第四套上市标准正式发布后，公司在中信证券建议下，决定

抢抓政策窗口期，将原计划以 2026-2028 年为报告期、2029 年威报的上市节奏，

优化调整为以 2024-2026 年为报告期、2027 年上半年正式递交威报材料。这也

就是说，为了赶上 2027 年年初创业板使用第四套标准的第一波大潮，我司需要

在今年完成上市前的所有准备工作。由于上述标准在今年年初突然发布，我司尚

未做好上市前合规的全部准备工作，而中信证券一旦于我方签订上市辅导协议，

就必须 5日内在证监局完成备案，这对项目双方都不负责任。因此，我方与中信

证券商议，以签署全面合作协议为起点，联合竞天公诚律师事务所以及立信会计

师事务所等头部专业机构，实际启动上市前期的业务梳理、财务规范、股权优化

等筹备工作。待时机成熟立刻转为上市辅导协议。这也是在监管政策突然发生重



大变化，企业希望第一时间把握政策机遇的折中选择。实际开展的工作与上市辅

导没有本质差异，但性质只是和规模辅导。 

因此，我司在公众号宣传文章中已经清晰说明，双方签订的是全面合作协议，做

的是合规辅导。所有宣发文字均得到中信证券认可后才可对外发布。我司从未在

任何场合、以任何形式对外宣传我司已经进入上市辅导期。把没有进入上市辅导

宣传为已经进入上市辅导，如此低端一眼加且违法的行为，作为正在进行合规辅

导的企业来说，不可能发生。 

 

 

当前公司的主体类型，完全匹配现阶段上市筹备的进度要求。从上市指标适配性

看，公司完全契合创业板第四套上市标准：所属新一代信息技术产业，本轮融资



投前估值已达 50 亿元，远超 30 亿元市值门槛；2026 年预计营收 7.6 亿元，大

幅高于 2 亿元的营收要求；2024-2026 年营收复合增速超 500%，显著高于 30%

的增速标准。公司上市路径清晰、核心指标全面达标，资本化确定性高。 

关于我司目前还未完成股改，这一点在公司融资材料里有明确表述和时间表。不

应存在误解。 

 

五、关于中国移动 1.2 亿订单 

运营商信创集采是公司利用威 芯片实现服务器进口芯片替代的重要内容，也是

我司推进 CPU研发和销售的重要方向。 

我司今年拿到中国移动那 1.2 亿订单，外人看来感觉只是个整机单，貌似价值不

大。但是熟悉这个领域的人都知道，这是中诚华隆深耕威 技术这么多年，终于

结出来的大果。在证明中诚华隆技术实力(技术标满分，因此在报价高于中电科

的情况下获得该标段第一)的同时，也让整个市场看到，威 技术路线产品在民

用市场终于可以有亿元级规模的大单。这点在信创市场自主指令集服务器芯片发

展过程中具有里程碑意义。于于威 技术路线的产品在民用市场之门已经慢慢打

开，且越开越大。进一步说明我们今年开始搞于于威 路线的 cpu 是正确时机。

太早搞，威 生态尚不完善，造出来芯片也没大批采购，容易当烈士。而现在火

候到了。 



 

至于比较中标厂商的排名和中标规模占比，毫无意义，完全是不了解这个领域。 

国产 CPU 信创名录一共有 6 家单位和四条技术路线。其中以华为为代表，采用

ARM 指令集，以海光为代表使用 X86 指令集。这两个指令集都是国外授权，没

有自主可控独立知识产权。一旦被制裁就无法更新，且安全性极差。这也是为什

么国家在已经有了华为和海光之后还需要我们推进具有中国自己知识产权指令

集芯片的原因。 



 

为了支持国产指令集技术路线的发展，央国企在进行采购时均会分技术路线单独

招标，不会把威 技术路线和 ARM和 X86 放在一起评标。这也是为什么我们在

中国移动的中标通知中被划分为“其他架构综合类”的原因。威 标段有多大，完

全取决于甲方对威 的认可和支持，跟 ARM和 X86 毫无关系。放在一起比较全

无意义。龙芯中科一年信创收入只有 6个亿，却能支撑将近 500 亿的市值。背后

也是因为其具有自主知识产权指令集。 

 

六、关于 “物料采购需先行垫资约 8000 万元，而公司实缴资本仅 

6127 万元”。 

这个问题缺乏于本财经知识，没有搞清楚实于本概念。 



2024 年 9 月 12 日，壁仞科技在上海证监局办理辅导备案登记，备案报告显示，

壁仞科技注册资本仅 3291.64 万元。 

 

2025（ 年 1 月沐曦科技辅导备案时注册资本仅 858.46 万元。 

 


